trendyol

Yunanistan, Romanya, Macaristan ve Cekya da Trendyol’la tanigiyor

Trendyol’un yeni rotasi ‘Dogu Avrupa’

Tiirkiye’nin lider, diinyanin 6nde gelen e-ticaret platformlarindan Trendyol, 30 Kasim-1
Aralik tarihlerinde Azerbaycan’in bagkenti Bakii'de gergeklestirilen, bolgenin en 6nemli
inovasyon etkinligi olan InMerge Innovation Summit’in ana destekgileri arasinda yer aldi.
Azerbaycan Cumhurbagkani Yardimcisi Shahmar Movsumov, Azerbaycan Dijital Kalkinma
ve Ulagstirma Bakani Rashad Nabiyev, Azerbaycan Ekonomi Bakan Yardimcisi Elnur Aliyev,
Apple’in kurucularindan Steve Wozniak, Shazam Kurucusu ve CEO’su Chris Barton,
Tesla’nin kurucu ortagi ve CTO’su JB Straubel ve PASHA Holding CEO’su Jalal Gasimov gibi
o6nemli isimlerin ve kanaat dnderlerinin yer aldigi etkinligi yaklagik 3 bin kigi takip etti.

Trendyol Grubu CEO’su Erdem Inan’in acgihs konusmacilarindan oldugu etkinlikte
Trendyol’'un Azerbaycan Genel Miidiirii irem Yilandil de farkh oturumlarda bilgi ve
deneyimlerini izleyenlere aktardi. Tirkiye’nin lider e-ticaret irketi olduklarini belirten
Erdem inan, “Amacimiz Avrupa, Orta Dogu ve Korfez Ulkeleri’nin de iginde oldugu
bolgenin lider e-ticaret girketi olmak ve 300 binden fazla yerli iiretici ve esnafimizi bu
bolgeye satig yapar hale getirmek” dedi.

Trendyol Grubu CEO’su Erdem inan, InMerge Innovation Summit kapsaminda, Bakii’de basin
mensuplariyla bir araya geldi. inan toplantida Trendyol'un Azerbaycan pazarina iligkin
sonuglarini  de@erlendirirken, yurt disi acihm ve e-ihracat planlarindan da bahsetti.
Azerbaycan pazarinda 1,3 milyon misteriye ve 6,3 milyon siparigse ulastiklarini soyleyen
inan, “Azerbaycan’daki sonuglarimizdan c¢ok memnunuz. Teknolojik altyapi ve fiziki
yatirimlarimiz ve ayni zamanda pazarlama ¢aligsmalariyla, saticilarimizla birlikte daha iyi
sonuglar elde edece@iz. Yurt digi agilim stratejimiz kapsaminda 6nemli bir adim daha
atiyoruz. 2024 yil ilk ceyrek itibarlyla DoQu Avrupa pazarina agilacagiz. Romanya,
Yunanistan, Macaristan ve Cekya ile baglayacagimiz pazarda onimuzdeki dénemde dlke
sayisini da artiracadiz” dedi. inan, “Hedefimiz 300 bin saticimizin timini  Avrupa, Orta
Dogu ve Kérfez Ulkeleri’nin de icinde oldudu bélgeye satis yapabilir hale getirmek” seklinde
konustu.



Dogu Avrupa’da hedef 350 milyon dolar ticaret

Trendyol’'un DoQu Avrupa pazarina agilma planina iligkin agiklamalarda da bulunan inan,
“Uluslararasi operasyonlarimizi genigletme, daha fazla sayida yerli Uretici ve esnafi yurt
disina agma hedefimize- yeni cografyalari da ekleyerek- kogmaya devam ediyoruz. Tirk
riinlerine o cografyada da biyiik bir ilgi oldugunu biliyoruz. Ureticilerimizin kalite anlayis,
Urlinleri ve marka konumlandirmalari icin 6nemli potansiyel vaat eden bir pazar. Tlirkiye’den
kisa surelerde ve duguk maliyet ile eriSimimiz olan bir bolge olmasi, bircok anlamda avantaj
saQliyor. Bu pazarin sundugu avantajlari kullanarak, Tirk dreticilerini, Grlinlerini ve
markalarini yurt digi pazarlara ulastirip tlkemizin e-ihracatina katki saglayacagiz. DoQu
Avrupa pazarinda, 2024 yil ilk geyrek itibariyla 6ncelikle Romanya, Yunanistan, Macaristan
ve Cekya’da faaliyetlerimize baslayacagiz. Oncelikli tlkelerdeki faaliyetler belli bir olgunluga
erigtikten sonra ise Polonya, Slovakya ve Bulgaristan pazarlarina girecegiz. 2024 yili sonunda
Dogu Avrupa pazarinda 2 milyon aktif mlsteriye ve 4 milyonun Uzerinde siparige ulagmayi
hedefliyoruz. 350 milyon dolarlik bir ticaret hacmine erigmeyi planliyoruz” dedi.

“Bu lilkeye gelmemiz Azerbaycan’daki miigterilerimizi memnun etti ”

Mayistan bu yana Azerbaycan pazarinda bulunduklarini hatirlatan ve ilk glinden itibaren
yogun ilgiyle karsilastiklarini belirten Erdem inan “Azerbaycan pazarina girmeden 6nce de
buradaki musterilerimizin bize olan ilgisini biliyorduk. Yurt digindan aldigimiz sipariglerde
Azerbaycan ilk siradaydi. Pazara girdigimiz glinden bu yana en ¢ok indirilen mobil uygulama
olduk. Mayis ayinda isbirligimizi agikladigimiz PASHA Holding’in Azerbaycan pazarindaki
deneyimleri ile Trendyol’'un teknoloji, lojistik ve Uretim yetkinliklerinin yarattigi sinerjinin
gliclini hissediyoruz. Amacimiz bu sinerjiden de faydalanarak buradaki e-ticaret ekosistemini
geligtirmek, hayatin her alaninda dijital ugurumun kapatilmasi igin ¢ahigmak. Kardes tlke
Azerbaycan’da ABAD (Aile isletmelerine Kolay Destek) ile bir isbirligi yaptik. Bu isbirligi
sayesinde Azerbaycanli KOBI ve zanaatkarlarin el emegi iriinlerini de Trendyol platformuna
dahil ettik. ilk etapta Turkiye’deki ve Azerbaycan’daki miisterilerimizin bedenisine
sundugumuz Azerbaycan’in meShur el sanati Urilinlerini, ¢ok yakinda Almanya ve Korfez
ulkelerindeki musterilerimizle de bulugturmayi hedefliyoruz.

Azerbaycanli musterilerimizi ihtiyag duyduklari Griinlerle bulugturabilmek igin, saticilarimizla
birlikte her gecen giin kendimizi gelistirmeye, teknoloji yatirimlari yapmaya devam ediyoruz.
Mevcutta ¢alistidimiz ¢ok sayidaki kargo firmasinin yani sira kendi lojistik agimiz olan
Trendyol Express’i Azerbaycan operasyonlarimiz icin de devreye aldik” dedi.

Bu yil ilk kez Kasim kampanyalarini yurt disina agtiklarini ifade eden inan, Azerbaycan
pazarina iligkin Su bilgileri verdi: “22 bin saticimiz kasim ayinda Azerbaycan’a ihracat yapti.
Bunlarin 17 bini ilk kez Trendyol araciligiyla ihracat yapmis oldu. Ay boyunca Azerbaycan’da
60 milyonun Uzerinde ziyaret aldik. 4 milyona yakin Urlin satilirken 6ne ¢ikan kategoriler;
giyim, ev-yasam, hizli tiiketim rinleri ve kozmetik oldu.



10 milyar dolar ihracat hedefi icin 5 milyar dolar yatirim

Ticaret Bakanlhigr'nin agikladi§i, Tirkiye’nin toplam ihracati iginde e-ihracat’in payini yizde
10'a ¢ikarma vizyonuna katki sunmak igin ¢ahstiklarini ifade eden Erdem inan, “Yurtdigi
acithmimizin en onemli ¢iktisi, tGlkemizin dort bir yanindaki Uretici ve esnafa kendi Grinleri
ile markalagabilme ve ihracat yapabilme kabiliyeti kazandirmasi. Tiirkiye’deki ylz binlerce
Ureticimize ve esnafimiza e-ihracat yolunu agiyoruz, onlari diinyayla bulugturuyoruz. 2023
yilinda tim yurtdigi operasyonlarimizi yaklagik 3 milyon misteri ve 12 milyon siparig ile
tamamlamayi hedefliyoruz. 2022 yili bagindan bu yana 51 binden fazla saticimizin ihracat
yapmasina aracilik ettik. Bu saticilarin 42 bini ise ilk kez ihracat yapti. ihracat yapan
saticilarimizin yaklasik yedi bini deprem bdlgesinden. Burada da hedefimiz depremden
etkilenen 11 ilimizdeki en az 35 bin saticimizi ihracat yapar hale getirmek. Trendyol saticilari,
2 yillik siirecte yurtdisina 37 milyonu askin triin satti. Mikro ihracat ile yiizde 97’si KOBI ve
esnaf olan 300 bin saticimizi ihracatgi haline getirmeyi hedefliyoruz. Saticilarimiz araciligiyla
gelecek yil 2 milyar dolar, dniimizdeki g yilda ise 10 milyar dolarlik e-ihracat hacmine
ulagmayi hedefliyoruz. Bu hedefe giderken 5 milyar dolarlik yatirim yapacagiz” dedi.

“Girdigimiz tiim pazarlarda Tiirk Uriinlerine biiyik ilgi var”

Trendyol’'un uluslararasi pazarlara agilmasinin, gelecek vizyonundaki onceliklerinden biri
oldugunu vurgulayan Inan “Bu oncelik dogrultusunda ilk duragimiz Almanya olmustu. O
pazarda da geride kalan bir yili agkin siirede koydugumuz i hedeflerinin tGzerine ¢ikmanin
mutlulugunu yasiyoruz. 1 milyonu agkin musteriye ulagsmi$ durumdayiz. Azerbaycan ile
devam eden yurt digi agilimini AQustos ayindan itibaren Koérfez tlkelerinde stirdirdiklerini
hatirlatan inan, “Orada da saticilarimizla birlikte cok basarili sonuglar elde ediyoruz. Korfez
ulkelerinde faaliyet gosterdigimiz AQustos ayindan bu yana 2 milyon adedi askin ‘Made in
Turkiye’ etiketli Grln satildi. Ekim ayinda 5 binden fazla saticimizi bu Ulkelere sati$ yapar hale
getirdik. Bu yilin sonunda 60 binden fazla saticimizi tek tugla Kérfez Ulkelerine sati$ yapar
hale getirece@iz. 2024 yilinda 13 milyon Urlnd, bolgedeki 4,5 milyon musterimize
ulastirmayi hedefliyoruz. Korfez llkelerindeki blylime stratejimiz en dnemli 6nceliklerimiz
arasinda. Bu kapsamda, bdlgenin en dnemli sirketlerinden Cenomi Grup ile stratejik ortakhk
icin niyet anlagmasi imzaladik. Orada da ortak sinerjilerden faydalanacagiz” dedi.

“Bolgemiz inovasyon merkezi olmaya aday”

InMerge Innovation Summit’in, Avrupa’da ve dinyada dizenlenen benzeri biylk
organizasyonlarla rekabet eder hale geldigine dikkat ¢eken inan, sunlari séyledi: “Trendyol
olarak boylesine 6nemli isimlerin ve katilimcilarin bir araya geldigi bir etkinlige destek
veriyor olmaktan dolayi ¢ok mutluyuz. Bélgemizin, kaliteli insan kaynagi ve imkanlariyla tim
diinya icin yeni bir ‘inovasyon merkezi'ne donugebilece@ine inaniyoruz. InMerge Innovation
Summit’in de bu hedefe giden yolda bélge icin ¢ok 6nemli bir organizasyon oldugunu
disilinliyoruz. Biz de Trendyol olarak, uluslararasi know-how’imizla bu vizyona elimizden



gelen deste@i vermeye hazinz” dedi. Trendyol Grubu Azerbaycan Genel Mudiri irem GCagn
Yilandil, InMerge Innovation Summit’in ikinci glinlinde e-ticaret oturumuna panelist olarak

katildi. Oturumda, rekabet¢i pazarlarda e-ticaret markalarinin yolculuklari ve geligsim alanlari
konusuldu.



