RAIFFEISEN

Geschafte im Inland absichern -
einfach und gunstig

Gut 70 Milliarden Franken betragt das Bankgarantievolumen
in der Schweiz. Die Zahl macht klar: Bankgarantien sind fiir
Schweizer Unternehmen jeder Grosse wichtig. Denn Garantien
schaffen finanzielle Sicherheit und ebnen den Weg zu neuen
Geschaften. So funktioniert das Instrument.

Bankgarantien sind im inlandischen Geschaftsverkehr ein

einfaches Mittel, um mehr finanzielle Sicherheit zu schaffen:
Gibt ein Unternehmen eine Garantie in Auftrag, verpflichtet

sich die Bank, gegenlber dessen Vertragspartei einzusprin-
gen, falls die Garantieauftraggeberin bzw. der Garantieauf-
traggeber nicht wie vereinbart leisten oder zahlen kann.

Welche Garantiearten gibt es?
Garantien sichern den Begunstigten gegen vielfaltige Risiken
ab. Die wichtigsten Garantiearten sind:

+ Anzahlungsgarantie
Sichert den Kaufer vor Verlust der geleisteten Anzahlung ab

« Zahlungsgarantie
Schitzt den Verkaufer vor ausbleibenden Zahlungen

+ Gewahrleistungsgarantie
Sichert den Kaufer vor nachtraglichen Mangeln ab

Wie hoch sind die Kosten?

Bankgarantien sind Verpflichtungskredite: Sie belasten die zur
Verfugung gestellte Kreditlimite nur im Schadensfall. Dann

allerdings kann die Garantie vom BegUnstigten ohne Einreden
des Auftraggebers gezogen werden. Oder anders ausgedrickt:
Bei Ausbleiben der besicherten Leistung oder Zahlung muss
die Bank auf erste Aufforderung des Begunstigten hin zahlen.
Die Bankgarantie bietet so mehr Schutz als jede Versicherung.

Fur Bankgarantien verrechnet die Bank eine Kommission.
Deren Hohe hangt von der Art der Garantie, der Laufzeit, der
Bonitat des Auftraggebers und allfalligen Sicherheiten ab.

Wann und wo kommen Garantien zum Einsatz?
Grundsatzlich kommen Bankgarantien (berall zum Einsatz

— unabhangig von Branche, Unternehmensgrdsse oder vom
Geldbetrag. Sind hohe Summen im Spiel, ist das Instrument
allerdings besonders interessant: Soll etwa ein Unternehmen
einem Lieferanten eine Anzahlung in Millionenhdéhe leisten,
maochte es in der Regel eine zusatzliche Sicherheit bekommen.



Fur jedes Geschaft die passende Sicherheit

1

Neue Kunden beliefern

Bei Liefergeschaften kommt sehr haufig eine Zahlungsgaran-
tie zum Einsatz, wenn sich die Geschaftspartner noch nicht
kennen, die Bestellvolumen sehr gross oder die Produkte
hochpreisig sind. Damit stellt der Verkaufer sicher, dass seine
Lieferung auch bezahlt wird. Bezahlt der Kunde nicht fristge-
recht, muss seine Bank den Garantiebetrag umgehend dem
Verkaufer (iberweisen.

2

Baudienstleistung oder technische Produkte beziehen
Dienstleistungs- und Werkvertrage sind oft mit einer Gewahr-
leistungsgarantie verbunden. Bauherren oder Bauunterneh-
men sichern sich damit gegen nachtragliche Mangel ab. Die
Garantie stellt sicher, dass der Kunde die Arbeiten sorgfaltig
ausflihrt bzw. das Produkt in der vereinbarten Qualitat liefert.
Dabei wird zirka 10 Prozent des Vertragswerts abgesichert.
Diesen Betrag kann der Garantiebeglinstigte im Schadensfall
geltend machen, bis die Gewahrleistungsfrist abgelaufen ist.

3

Hochpreisige Produkte verkaufen

Grossere Auftrage mit langen Produktionszeiten oder hohen
Vorleistungen erfordern in vielen Fallen eine Anzahlung
des Kaufers. Mit einer Anzahlungsgarantie stellt der Kaufer
sicher, dass die Anzahlung zweckgemass verwendet wird.
Trifft die Lieferung nicht fristgerecht beim Kunden ein, kann
der Anzahlungsbetrag von der garantiegebenden Bank
unmittelbar zuriickgefordert werden.

4

Offentliche Ausschreibungen

Plant die 6ffentliche Hand ein grdsseres Bauprojekt oder eine
Beschaffung in Bereichen wie IT oder Infrastruktur, kommt
es zu einer Offentlichen Ausschreibung. Bedingung fur die
Teilnahme ist oft eine Bietungsgarantie. Damit stellt der
Auftraggeber sicher, dass die Bewerbenden gewillt sind,
das Projekt spater auch umzusetzen. Sollte sich der
ausgewahlte Anbieter zurlickziehen, lasst sich mit der
Garantiesumme eine neue Ausschreibung finanzieren.

So profitieren Unternehmen

Garantien

minimieren das Risiko.

Neue Geschafte konnen risiko-
reich sein. Die Geschaftspartner
kennen sich nicht, Vertrauen
muss erst aufgebaut werden.
Bankgarantien sind ein ein-
faches Instrument, Geschafts-
risiken zu reduzieren.

Garantien ebnen den

Weg zu neuen Geschaften.
Ohne Garantien kamen viele
Geschafte nicht zustande. Mit
dem Instrument signalisiert
der Auftraggeber seinem Ge-
schaftspartner: Ich bin ver-
|asslich, meine Bank steht
hinter mir.

Garantien

sind einfach zu handhaben.
Wer eine Bankgarantie in
Auftrag gibt, hat quasi keinen
administrativen Aufwand. Mit
einer Kreditlimite bei der Raiff-
eisenbank geht die Garantie-
ausstellung im Standardfall sehr
schnell: Innerhalb von einem
Tag liegt die Garantie vor.

Garantien sind giinstig.

Bei Bankgarantien fliesst in der
Regel kein Geld, denn sie wer-

den nur selten gezogen. Deshalb
sind die Kosten fir den Garantie-
auftraggeber tiefer als bei einem
herkdmmlichen Kredit.

Weitere Informationen
raiffeisen.ch/bankgarantien

«Mit Bankgarantien sind die Geschaftspartner in jedem
Fall abgesichert: Liefert oder zahlt der andere nicht,
springt die Bank unmittelbar ein.»

Volker Kaseborn, Leiter Garantien & Export Finance Raiffeisen Schweiz



